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RICCARDO  PATERNI
“Le  bas i  de l l ’at tua le  cresc i ta  Ind iana :  po l i t i che  di  sv i luppo  i n te rno

in te rnaz iona le  ne l la  sc ia  de l  programma  Make - i n - Ind ia ”

-  oppor tun i tà  di  i n te rnaz iona l i zzaz ione  che  nascono  da  ques to

-  prob lemat iche  che  res tano

-  perché  è  necessa r io  i n i z ia re  ad  esse re  at t i v i  su l  te r r i to r io  da  sub i to ,

pront i  per  l a  cresc i ta  più  marcata ,  e  f a r lo  con  l ’ i nd i spensab i le

concre tezza

“ In te rnaz iona l i zza re  i n  Ind ia  ges tendo  l ’ impat to  de l la  cu l tu ra

economica  e  f inanz ia r i a  ne l la  t rad iz ione  e  ne l  quot id iano .  La

necess i tà  di  conf ronta r s i  i n  modo  proat t i vo  con  l e  rea l tà  de l

mercato ”

-  approcc i  e f f i cac i  a l  mercato  di  r i f e r imento ;  ana l i s i  compless i ve  e

que l le  fondamenta l i  ‘ su l  campo ’

-  l ’annoso  f a t to re  cu l tu ra le  de l  prezzo ,  come  ges t i r lo

-  va lo r i zza re  persone  e  r i so r se  de l  te r r i to r io  per  a f fe rmare  i l

p ropr io  bus iness

SAMIT  NAIK ( i n  co l legamento  da  Mumbai )  i n  dia logo  su l  tema .

Coord inato re  Uf f i c io  di  Lucca  -  SACE

Gruppo  SACE  a  suppor to  de l la  i n te rnaz iona l i zzaz ione  de l le

imprese  toscane  i n  Ind ia .

VALERIO  ALESSANDRINI

Conc lus ione  de l l ' i ncont ro  con  dibat t i to  f ina le  per  r i a s sumere  e  i n tegra re  scambi  e  cons ideraz ion i

avut i  con  l 'aud ience .

I l  convegno  sa rà  moderato  da l                                        Dotto re  Commerc ia l i s ta ,  Coord inato re

de l la  Commiss ione  In te rnaz iona l i zzaz ione  Ord ine  de i  Commerc ia l i s t i  ed  Esper t i  Contab i l i  di  Lucca  –

Par tner  MGI  Bus iness  So lut ions  wor ldwide

La  par tec ipaz ione  a l  convegno  è

gra tu i ta  ma  per  i  commerc ia l i s t i

è  obbl iga to r ia l ’ i s c r i z ione  a l  convegno

mediante  l a  prenotaz ione  a  ques to

ind i r i zzo .  MODALITÀ  DI  ADESIONE

PRENOTAZIONE  FPCLA .  E ’  obbl iga to r ia

l ’ i s c r i z ione  a l  convegno  t rami te  l a

p renotaz ione  a l l ’ i nd i r i zzo   

Ai  f in i  de l l ’asso l v imento  de l l ’obbl igo  di

fo rmaz ione  pro fess iona le ,  consente  di

matura re  n .  3  cred i t i  fo rmat i v i .

INTRODUZIONE  ALL ’ INCONTRO  ALLE  ORE  15  DA  PARTE  DI  

DOTT. PIERPAOLO VANNUCCI

www . fpcu . i t
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http://www.odcec.lu.it/
http://www.fpcu.it/
http://www.sace.it/
http://www.synergypathways.net/
http://www.mgiworld.com/
http://www.mgiworld.com/
https://www.linkedin.com/in/pierpaolo-vannucci-86759a17
http://www.fpcu.it/
http://www.odcec.lu.it/

